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前   言

“国际贸易理论与实务”是金融学专业的专业拓展课，为了帮助学生更好地学习国际贸易理论与实务这门课程，编写了本实验指导书。
由于国际贸易理论与实务课程本身实践性强，因此，在“国际贸易理论与实务”课程中，需要学生多上课实际学习国际贸易买卖合同、信用证等内容。本书主要内容包括外贸关系的建立、出口报价核算的操作、国际货物买卖合同和信用证等。本书的重要目的是要帮助学生更好地掌握理论知识和应用理论知识，这一思路贯穿于本书。
由于作者水平有限，书中难免有不足与错误之处，敬请批评指正。 
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实验一  外贸关系的建立
[实验目的]
1. 了解建交函的格式和内容。

2. 掌握建交函的撰写方法。

 [实验内容]
要求学生参照给定的基本情况，给交易对方发一封建立业务关系的电子邮件（建交函电），要求格式完整、正确，内容包括公司基本情况介绍、产品介绍，并表达想与对方建交的热切愿望等。
[实验步骤]
1、 熟悉建交函格式
2、 填写建交函内容
首先要向对方说明信息来源，即如何取得对方的资料，并言明去函目的。
除此以外，其次需要介绍本公司性质、业务范围、经营商品等基本情况。在较明确对方需求时，应对特定商品进行具体的推荐性介绍；否则，通常只就公司经营产品的整体情况，如质量标准、价格水平等作较为笼统的介绍，或者附上目录、报价单或另寄样品供对方参考。此外，在结尾部分，可与其他商业促销信函一样，写上一两句希望对方给与回应或劝服对方立即采取行动的语句。
 [问题讨论]
本实验作为国际贸易理论与实务课程教学中安排的第一个实验，重点在于熟悉建交函的写作，为以后的实验打下良好的基础。
总结在使用实验环境所出现的问题及解决方法。
实验二  出口报价核算操作
[实验目的]
1. 学会佣金的表示方法。

2．复习FOB、CIF和CFR贸易术语。

3．掌握出口报价核算方法。

[实验内容]

根据给定条件进行三种贸易术语下报价核算。
[实验步骤]
1、 计算货物实际成本：采购成本-出口退税收入。

2、 计算国内费用
3、 计算出口运费。
4、 进行出口报价
[问题讨论]
总结报价中所出现的错误种类和相应的解决方法。
实验三  国际贸易合同
[实验目的]
1. 看懂合同的各项内容。

2．掌握各项英文条款的翻译。
[实验内容]

针对一份确定的销售确认书(Sales Confirmation)，了解合同中主要条款的规定。
[实验步骤]
1、给定销售确认书，学生先自己翻译条款。
2、教师对合同条款含义的讲解。
[问题讨论]
总结在撰写国际买卖合同中应注意的要点。
实验四  审核、修改信用证
[实验目的]
1. 掌握信用证的主要条款
2. 联系信用证的审核。

3. 练习信用证的修改。
[实验内容]

1. 给出一个实际的信用证，要求学生进行翻译。

2. 结合国际贸易合同，找出信用证的不符点。

3. 进行不符点的修改
 [实验步骤]
1、给定具体的信用证，先让学生自己翻译各项条款。
2、教师讲解。
    1）和合同对比，找出信用证的需要修改之处。
2）完成信用证的修改工作。
 [问题讨论]
总结在信用证修改时所出现的问题及解决方法。
